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se destaca la buena posicion por liquidez, ya que cuenta
con 13.000 millones de euros y en el interbancario mantie-
ne una posicion prestadora de 4.000 millones de euros. Sin
embargo, el indice de cobertura pasé del 238,9% a sélo el
60,3%. La cuenta de resultados recurrente, que no tiene en
cuenta los extraordinarios, aporté un aumento anual de
831 millones de euros, un 9,2% mas que en el mismo
periodo computado en 2007. Respecto a la evolucion de la
inversion crediticia a clientes, ha aumentado un 9,8%,
registrando 114.361 millones de euros.

Por Gltimo, la tercera caja espafola, Caixa Catalunya,
también se vio afectada por la menor aportacion a los
resultados de los ingresos atitipos, porque de hecho conta-
bilizé hasta septiembre 369,4 millones de beneficios, un
17,4% menos que en los nueve primeros meses del Ultimo
ano; el pasado afo contabilizé una partida de 314 millo-
nes de euros por la venta de Riofisa.

En el caso de Caixa Catalunya la morosidad se ha dispa-
rado hasta el 4,29% (también le ha afectado la quiebra de
Martinsa-Fadesa), lo que le ha llevado a incrementar las

provisiones para insolvencias hasta 480,9 millones de
euros, con lo que la tasa de cobertura se sitla en el
122,7%. La entidad ha recalcado que “‘la adversidad del
entorno actual y la prevision de una desaceleracion de la
actividad financiera internacional establecen un nuevo
marco para las entidades financieras, de forma que se
prevé que las claves del futuro se centraran en los merca-
dos minoristas”. De ahi que el nuevo Plan Estratégico de
Caixa Catalunya pase por aprovechar el conocimiento y
posicionamiento que tiene en la actualidad para concen-
trar sus esfuerzos en la actividad tipica bancaria del nego-
cio de personas fisicas y pymes. Me temo que la intencidn
mostrada publicamente por Caixa Catalunya es la misma
que tienen para el futuro el resto de entidades financieras
espanolas.

Juan Carlos Ledn Brazquez

» La Caixa canaliza el 10% de las operaciones con China

La Caixa intermedia el 10% de las operaciones comer-
ciales entre China y Espafa apenas un afo después de
abrir su primera oficina de representacién en Pekin, segln
explicé el director general de la entidad, Juan Maria Nin,
en el Global China business meeting, un encuentro con
empresarios chinos que se ha celebrado recientemente en
Barcelona. Nin explicé que la Caixa canaliza cada afio
200.000 transacciones entre Espana y China, que mueven
unos 2.200 millones de euros; esto consolida a la entidad
catalana como uno de los principales intermediarios del
flujo de negocio entre Espana y China.

La expansion internacional de la Caixa es uno de los
objetivos recogidos por el Plan Estratégico 2007-2010 de
la entidad; dentro de este marco la Caixa ha abierto 10 ofi-
cinas de representacion en el extranjero, asi como varias
oficinas operativas. Los mercados exteriores en los que la
entidad estd mas interesada son los de Asia, América y
Europa central.

La entidad catalana participa ya a través de Criteria
CaixaCorp en el Bank of East Asia, el mayor banco inde-
pendiente de Hong Kong y el quinto mayor por volumen.
Este banco, del que controla casi un 10%, cuenta con unos
activos de 37.472 millones de euros y 200 oficinas, y ade-
mas de en China y Hong Kong esta presente en Canada,
Estados Unidos, las Islas Virgenes y varios paises del sud-

este asiatico. La
Caixa y el banco
mantienen ademas
un acuerdo estraté-
gico de colaboracion
que permite la pres-
tacion conjunta de
servicios como ope-
rativa de cuentas y
financiacion de ope-
raciones de comer-
cio exterior a los
clientes de ambas
entidades.

Desde hace un ano
la Caixa cuenta con
una oficina de representacion en Pekin, y tiene previsto
abrir otra proximamente en Shangai. Por otra parte, la
entidad cuenta con un Centro de apoyo al negocio en Asia,
con sede en Barcelona y personal asiatico, que ofrece un
servicio de asesoramiento a los clientes con intereses
comerciales en Asia. La entidad cuenta con mas de 2.000
empresas clientes con presencia en China, y con 80.000
clientes chinos residentes en Espana, lo que representa una
cuota de mercado del 70% de este colectivo.




